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El
desarrollacdor

delmes

Proyectos con marca de fabrica

Con una trayectoria marcada en el segmento industrial, don-
de desde hace 30 afos Coma pisa fuerte, Bruno Martino ve
con buenos ojos ese sector, a futuro. "En el segundo semes-
tre hemos notado el mayor crecimiento, sobre todo, enlaagro
industria. Hay un repunte muy grande. Creemos que eso ¥ la
obra publica son los dos ejes que van a remontar la cons-
truccién en lo que queda del afio”, destaca.

"El campo obtuvo las variables claras que necesitaba y por
ello comenzd a invertir. En cambio, en la industria de valor
agregado todavia no ocurre lo mismo”, sefala Martino, en re-
ferencia a la quita de retenciones al trigo v el maiz vy la re-
duccidn de los aranceles a la soja.

xperiencia y juventud

convergen en Coma,

una desarrolladora que

a lo largo de tres déca-
das se hizo fuerte en el mercado
industrial, levantando plantas
productivas. Hoy comienza a pi-
sar en el segmento residencial
de la Zona Oeste de la provincia
de Buenos Aires, un mercado en
el cual busca innovar con una
propuesta diferencial. En ese
segmento posee 40.000 m®
construidos y planea duplicarlos
en dos anos.

"Dividimos nuestro portafolio
entre la obra industrial y el de-
sarrollo inmobiliario”. cuenta
Bruno Martino, director Ejecuti-
vo de Coma, empresa que ac-
tualmente tiene una cartera
conformada en un 70% por pro-
yectos industriales y un 30% de
real estate. "Ese mix nos permi-
tid mantenernos sdlidos durante
estos afios, en un mercado tan
ciclico como el argentino”,
agrega.

Tras concretar obras comolas
plantas de Fate, Cargill, Aluar y
Arcor, alo largo de su historia, el
cambio hacia otro tipo de des-
arrollos como el residencial o el
corporativo estuvo dado por la
existencia o no de créditos hipo-
tecarios. "Mos basamos en sa-
ber gué se podia vender y eso
determinaba a quién le vendia-
mos", indica Martino.

Después de 2001, la empresa
tuvo que desarrollar diversas es-
trategias para convivir con la in-
flacion. Asiapeld a la figura de fi-
deicomiso. "Naturalmente el
mercado comenzd a cambiar,
porque el producto se empezo a
definir por la cuota que se podia
pagar”, dice.

Ladrillo

Bruno Martino, director Ejecutivo de Coma.

En los dlitimos anos, la desarro-
lladora velvid a apuntar al consu-
midor final. "Quisimos enfocar-
nos en el cliente genuino que
guiere una unidad de calidad vy
confortable para disfrutar”, indi-
caMartinoy remarca que ese fue
el inicio de la marca Vilanova.

El sello

Con productos que apuntan a la
clase media v media alta, las re-
sidencias Vilanova estan desti-
nadas a personas que valoran el
confort. "Nuestro cliente es la
pareja joven que comienza a for-
mar su familia, el matrimonio

grande gue se achica porque los
hijos se casaron o los chicos j6-
venes que adquieren su primera
unidad con la ayuda de un pa-
riente", detalla Martino. "Ese es
el mercado que estamos viendo
con mucho dinamismo", ahade.
Asi se dio origen a Vilanova
Haedo y Vilanova Ramos Mejia.
dos complejos residenciales en
altura en la Zona Qeste, Cada
uno ofrece lofts y departamen-
tos de 2 a 5 ambientes. Salén pa-
ra reuniones, gimnasio, piscina,
microcine y sala para nifios se
suman a la propuesta como
amenities diferenciales,

Los valores promedian los u$s
3.000 por m* terminado y entre
ufs 2.000 y 2.200 el m’ en pozo.
Asi, los precios se posicionan
por arriba de los u$s 2.400 pro-
medio que cotiza la zona.

"Este mercado tiene mucho
de aspiracional. Hay una deman-
da y una oferta muchisimo me-
nor a Zona Norte", explica, Debi-
do a ello, el foco de la firma es
profundizar los emprendimien-
tos para la clase media y media
alta. Para eso va a alinearse con
la linea de crédito del Banco Na-
cion, la cual considera intere-
sante.

"Va a ser un mercado con mu-
cho potencial y nosotros vamos
a profundizar en ese segmento
nuestros desarrollos”, indica el
ejecutivo. "Conestos créeditos va
a aparecer una nueva demanda.
Hoy no hay caro o barato, hay un
'puedo pagar el departamento o
no puedo', completa.

Coma tiene hoy proyvectos en
carpeta por 120.000 nv para los
proximos afios. Si bien su activi-
dad principal son los emprendi-

Orientada al mercado industrial, Coma incursionod en el segmento residencial con los complejos
Vilanova, en Haedo y Ramos Mejia. También levanta oficinas con ese nombre en Zona Oeste.

mientos industriales, la empre-
sa planifica aumentar su cartera
en el segmento residencial.

Conrespectoa las dltimas me-
didas, Martino es optimista
acerca del blangueo. "La posibi-
lidad de blanquear a costo cero
a través de la participacion en
fondos deinversiéndestinadosa
la adquisicion de inmuebles ha-
ce que productos que en 24 me-
ses puedan estar listos sean
atractivos", afirma.

Corporativo
Coma también expandio la mar-
ca Vilanova al segmento de ofi-
cinas, con el proyecto Vilanova
Office, triple A. Con una inver-
sion de % 100 millones y empla-
zado en el kildmetro 16 del acce-
so Oeste, el complejo esta com-
puesto por dos edificios de cua-
tro pisos, los cuales cuentan con
plantas flexibles. Ademas, con-
templa un paseo comercial de
1000 m*®, en donde se podran en-
contrar locales. Su valor por m?
parte en los $ 26.400.

Lorena Guarino

sobre
ladrillo

i TRABAJO GREEN EN PALERMO

Jack Green, la empresa que desarrolla edificios cor-
porativos, sustentables y de lujo, anuncid el inicio
de Summers, un proyecto liderado por el estudio
francés Architecture-Studio. La obra sera financia-
da en su totalidad por el futbolista Sergio "Kun"
Agiiero, quien ademas de aportar el capital, parti-
cipd de todas las decisiones estratégicas del pro-
yecto. El edificio, que se ubicard en Palermo, de-
mandara en total u$s 6 millones. Se desarrollaran
oficinas sustentables adaptadas a las nuevas mo-
dalidades de trabajo, con disponibilidad para tra-
bajar tanto en el interior como en los balcones. El
proyecto permitird reducir un 23% el consumo de
agua y un 18% de energia, tendra vestuarios con
duchas para ciclistas y estacionamiento de bici-
cletas para evitar el uso del auto.

1 RAGHSA LE ALQUILA A SURA

Raghsa, la empresa constructora especializada en
edificios de alta gama, cerrd un acuerdo comercial
con Suramericana, filial del colombiano Grupo SURA,

por el alquiler del 50% de su nuevo desarrollo: Made-
ro Riverside, en el Dique Cuatro de Puerto Madero.
La eleccion de este espacio, indict la compaifiia de
seguros, responde a su disefio sustentable, Algunas
caracteristicas son los sistemas de refrigeracion eco-
logicos, la utilizacién de paneles solares, la ilumina-
cidn LED y griferias de bajo consumo.

i NUEVA EXPERIENCIA EN LA WEB

Mercadolibre, la compaiiia de e-commerce creada
por Marcos Galperin, presentd una renovacién en su
categoria Inmuebles. Con un crecimiento interanual
del 86% en la cantidad de inmobiliarias y propieta-
rios y del 63% en publicaciones, MercadoLibre In-
muebles registra en la Argentina un promedio de 3,1
nuevos avisos por minuto, segin la empresa. La pla-
taforma alcanza las 149.000 propiedades publicadas,
de las cuales el 79% corresponden a venta, un 10%
a alquiler ¥y un 11% a alquiler temporario. La cate-
goria sumé un nuevo buscador central, una mayor
cantidad v mejor calidad de filtros, fotos mas gran-
des y videos 360° de las propiedades.

i DE NORDELTA A VENECIA

En el marco de la 15° Bienal Internacional de Arqui-
tectura de Venecia, el estudio de Carla Bechelli Ar-
quitectos fue invitado a exponer su obra Las Piedras,
el emprendimiento de Eduardo Costantini (h) en Nor-
delta. Las Piedras se destaca por la creacion de un
gran parque central rodeado por 12 volimenes de-
nominados "villas", dispuestos en el perimetro. Es-
te pargue, corazdn del proyecto, brinda a todas las
unidades amplitud de visuales que se vuelcan hacia
el verde. El proyecto lleva lanzadas mas de 120 uni-
dades y se encuentra adjudicado en mds de un 80%.

1 NUEVA TORRE EN ZARATE

La urbanizacién abierta Zarate Chico, proyecto de
usos mixtos a metros del rio Parand, en Zdrate, en-
tregd la torre Mirador Plaza, primer edificio termi-
nado del proyecto. La torre, vendida en un 90%, tie-
ne 70 departamentos, de los cuales mas de la mitad
ya fueron habitados. El emprendimiento es llevado
adelante por la desarrolladora SQM.




